KARTA PRZYGOTOWANIA DO NEGOCIJACII

Odpowiedzenie na ponizsze pytania pisemnie to podstawowy sposob na przygotowanie do codziennych rozmdéw biznesowych oraz negocjacji w zyciu prywatnym.

NEGOCJATOR

#1. Z czego wynika, ze chce negocjowac? #1. Kim jest osoba, z ktorg negocjuje?
#2. Jaka mam preferowang alternatywe do negocjowania z tg osobga? #2. Dlaczego ta osoba moze chcie¢ ze mng dojs¢ do porozumienia?
#3. Jakie sg kwestie (tj. warunki, jakos¢, cena, terminy itd..) do oméwienia? #3. Jaka ta osoba ma alternatywe do rozmoéw ze mna?
#4. Co chce osiggnaé w kazdej z tych kwestii? #4. Jakie kwestie moze podnies¢ ta osoba?
#5. Jakimi argumentami popre to, co chce osiggnad? #5. Co ta osoba moze chcie¢ w obrebie tych kwestii i jak sie do tego

odniose?
#5. Od czego zaczne negocjacje?

Potrzebujesz pomocy zawodowego negocjatora? Napisz do nas na biuro@negocjator.warszawa.pl | Ustugi: www.negocjator.warszawa.pl | Blog: www.NegocjowanieWBiznesie.pl
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